
Puhtausalan esihenkilö- ja asiantuntijapäivät 25.1.2024

1o5 v Perheyhtiön kestävää kehittämistä 
tänään ja tulevaisuudessa



Pispala, Tampere – Suomi 1919

Olemme tutkineet, kehittäneet 
ja innovoineet jo vuodesta 1919 
saakka.

Meille tämä on vasta alkua.



Tämä päivä on yksi 
virstanpylväs matkallamme 
kohti vuotta 2080.

tiistai 30. tammikuu 2024



Pysyvästi täällä

Olemme noin
800 kiiltolaisen
perheyritys.

Noin 10 %  kiiltolaisista 
työskentelee RDI-
toiminnoissamme.

Vuonna 2022
liikevaihtomme oli
260 M€.

Toimimme lähellä 
asiakkaitamme 

9 maassa.20802028

 HIILINEUTRAALI KIILTO                          VISIO1919



RAKENTAMINEN

Toimimme neljällä
liiketoiminta-alueella

TEOLLISUUDEN LIIMAT 

JA PALONESTO

AMMATTIHYGIENIA

KULUTTAJATUOTTEET



Innovatiivinen
ja luotettava
kumppani
Uteliaisuus ja tulevaisuuteen tähtäävä 
ajattelutapamme tulee näkyväksi täysin 
uudenlaisissa ratkaisuissa, joita luomme 
yhdessä asiakkaidemme kanssa.

Olemme vahva kotimainen kumppani.

Ammattisiivous

Elintarvike-
teollisuus

Teknologia-
teollisuus

Food services

Terveydenhuolto





Kiillon lupaus ympäristölle

European Responsible
Care Award 2019



• Vuoteen 2028 mennessä käytämme vain hiili-
neutraalia energiaa.

• Vuoteen 2031 mennessä vähennämme epä-
suoria (GHG, scope 3) CO2-päästöjämme 
21% vuoden 2021 tasosta.

• Vuoteen 2028 mennessä vähennämme oste-
tun energian kulutustamme 10% tuotettua
tonnia kohden vuoden 2021 tasosta.

• Panostamme paikallisiin päästöhyvityshank-
keisiin ja luonnon monimuotoisuuden
säilyttämiseen.

Toimintomme ovat
hiilitasapainossa vuoteen 2028

mennessä ja
vähennämme epäsuoria

(GHG, scope 3) 
CO2-päästöjämme

Lupaus

Tavoitteet

Energia ja 
ilmasto

Noudatamme CO2-päästöjen laskennassa ja raportoinnissa 
GHG-protokollaa. Tällä hetkellä huomioimme kaikki Scope 1 
ja 2 mukaiset CO2-päästöt. Lisäksi huomioimme 
liikematkustamisesta sekä työmatkoista aiheutuvat 
epäsuorat CO2-päästöt.





Materiaalit



• Tuplaamme kierrätysperäiset ja uusiutuvat
raaka-aineet kemian tehtaillamme vuoteen
2025 mennessä verrattuna vuoden 2018
tasoon.

• Puolitamme jätemäärämme vuoteen 2025
mennessä verrattuna vuoden 2018 tasoon.

• Vuoteen 2028 mennessä pienennämme raaka-
aineistamme syntyvää hiilijalanjälkeä 15%
vuoden 2021 tasosta.

• Vuoteen 2028 mennessä vähennämme
prosessiveden kulutusta 20% tuotettua tonnia
kohden vuoden 2021 tasosta.

Lupaus

TavoitteetMateriaalit

Vähennämme fossiilisten ja 
neitseellisten raaka-aineiden 

käyttöä ja pienennämme 
jätemäärää joka vuosi.





Mitä on jo 
saavutettu?
Esimerkkejä tavoitteiden toteutumisesta käytännössä

Kiilto Natura -tuotteiden 
raaka-aineet ovat 

uusiutuvista lähteistä ja

biohajoavia.

100 %

Joutsenmerkittyjen tuotteiden osuus*

54 %
*tuoteryhmissä, 

joille kriteerit on olemassa

Uusiutuvalla energialla
valmistamiemme tuotteiden 

osuus

97 %
(tavoite 100 % 

2028 mennessä)



Joutsenmerkki & 
Probioottinen puhdistus

• Yksi markkinoiden ensimmäisistä 
Joutsenmerkillä varustetuista 
probioottisista yleispuhdistusaineista

• Allergia, astma ja iho hyväksyntä

• 100-prosenttisesti biohajoava (hajoavat 
hiilidioksidiksi ja vedeksi)

• Pakkaus: 1 litran tuote on pakattu 
pulloihin, jotka on valmistettu 100% 
kierrätetystä muovista, 5 litran tuote saa 
kanisterin, joka sisältää 35% rHDPE: tä

• Probiooteista julkaistaan ”white paper”, 
jossa tehokkuus ja toiminta selitetään 
tieteellisellä tasolla



Kumppanuus



Kumppanuus

• Autamme asiakkaitamme pienentämään
ympäristöjalanjäkeään (hiilijalanjälki, veden tai
materiaalin kulutus) ja raportoimme tuloksista
vuosittain.

• Kaikkiin koulutuksiimme sekä sidosryhmäkes-
kusteluihimme sisältyy ympäristöosio.
Koulutamme noin 25 000 henkilöä vuosittain.

• Toteutamme yhdessä kumppaniemme kanssa
vuosittain ympäristöhankkeita, jotka ylläpitä-
vät luonnon monimuotoisuutta.

• Ratkaisujemme hiilijalanjälkilaskelmat ovat
saatavilla vuodesta 2025 alkaen.

Autamme 
asiakkaitamme  pienentämään 

ympäristöjalanjälkeään.

Lupaus

Tavoitteet





Pakkaukset ja logistiikka



• 70% pakkauksistamme on uudelleenkäytet-
täviä, kierrätysmateriaalia tai uusiutuvia
vuoteen 2025 mennessä.

• Vuoteen 2028 mennessä vähennämme
toimituksissamme fossiilisten polttoai-
neiden kulutusta 20% vuoden 2021 tasosta.

• Vähennämme pakkausmateriaalia
vuosittain tuotettua tonnia kohden.

• Pilotoimme uudelleen täytettäviä
pakkausratkaisuja myös pienten pakkaus-
kokojen osalta (<200L) vuoteen 2024
mennessä.

Lupaus

Tavoitteet
Pakkaukset 
ja logistiikka

Vähennämme fossiilisten 
ja neitseellisten 

pakkausten käyttöä 
joka vuosi.





Venturing towards 2080



Our Approach

PLANET
We only invest in ideas & 
companies with positive

planetary impact at the core
of their offering

PROFIT
To create major

impact, solutions need
scalable success

PEOPLE
People with true

passion & right values
are key to us

In assessing companies, positive 
planetary impact needs to be part of 
the core of the company for us to 
consider an investment. Problems 
within that from circularity to lowering 
embodied carbon in buildings to climate 
change overall are important to our 
thesis.

People solving global problems are in the 
center of our thesis. We look for 
extremely smart and passionate founding 
teams with varied skil lset and the 
aligned personal values.

People are also part of our thesis via the 
problems they face within the built 
environment e.g. indoor air issues.

To create major positive impact, there 
needs to be true need for the products & 
offering. We are interested in solutions 
wanted by customers and teams who 
can deliver them.

Planet, people, profit – in that order



Kiilto Ventures, Born to be a wild child

Existing products & services New solutions New ventures
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We're an early-stage VC courageous enough to invest in 
new concepts, tech, and companies that have disruptive 
potential to future-proof the built environment and make it 
great for people and the planet

We also help build and scale your new venture through 
active ownership for faster market entry.



Kiilto Ventures engine

Research & Discovery
We aim to build a research and discovery engine that 
provides us market & product insight from the past, 
present and future. This core drives our decisions and 
creates us an unfair advantage for all  our actions from 
our marketing to investment decisions, partnerships 
and own incubation. 

Incubation
Our Incubation process builds a core competence 
where we can get things of the ground quicker than 
others due to un-biased market knowledge, build-up 
experience & ability to move and change quickly 
based on market demands. We also have access to the 
best people via the ecosystem (Entrepreneur in 
residence pool) with the built environment and 
relevant startup space.

Investments (&Marketing)
Investment function is the face & mouth (and ears) of 
Kiilto Ventures that drives the thought leadership via 
insights, spreads our mission & vision, builds and 
maintains key relationships with the startup 
ecosystem.

CORE 
Research & 
Discovery

“Be the smartest person in the room”
Deep dives & discovery sprints
Understanding top impact drivers
Understanding future verticals
…

“We’ve done this before”
Access to best people quickly
Adjust quickly based on market insight
Hands-on building experience
…

“Thought leadership”
Ecosystem expertise
Thought leadership
Impact insight
…

Incubation

Investments & Marketing

Our work is fuelled by constant discovery and research



Discovery & Incubation

Problem & idea collection
Always listening
Themes & Trends
Idea flow from: 
- Internal
- EIR’s
- Universities
- …

Problem definition
Discovery Sprint Module 
learning & doing

Discovery 1

Discovery 2

Incubation

ProtoCO

Portfolio

≥1%

100 %
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EIR (Entrepreneur in Residence Pool & Ventures)

Kiilto Internal

Ventures discovery, research & best practices

>10 – 30 Customer discovery 
interview memo's per sprint 
module
>Discovery gate template
>2-pager on problem
>20 – 40 Kiilto talents trained 
yearly in customer discovery

>10 – 30 thought leader 
interviews
>100 problems & ideas 
collected
>Deep dives and 2-pagers

~20%

≥ 3%

Customer validation
Problem solution dev
Go to market

Founding readiness level
Team
Plan

Funding

Fundraising
Product market fit

Kiilto ventures 
portfolio acceleration 
model

Portfolio targets

≥ 2%

Funnel

Step



Going though exciting
inbound cases on daily basis

and doing proactive
outreach based on the

selected focus areas and 
deepdives

Kiilto Ventures aims to maintain an efficient yet thorough investment process where early pipeline is handled flexibly but decision gates & PIC’s are defined clearly and 
expertise is used in the right cases at the right time. Final decision is always made by the BOD of the investment company based on the team suggestion. 

Initial review
- Impact
- Excitement factor
- Problem –solution
- Theme fit
- Stage fit

Investing

Introduction
- Team
- Competition
- Concept & UVP
- Unfair advantage
- GTM

Deeper review
- Tech review with

experts
- Business model
- Ecosystem deepdive
- Case comparison
- …

Any team member

Memo
- Collecting all findings

together
- Presentation to team & 

board to reach
investment decision

Call(s) with the founder / 
founding team to be able to 
form a sufficient picture on 
the opportunity. Creation of 

lean canvas & 1 pager 

Deep dive into the topic (if 
not done already) involving 
internal & external experts, 
discussion with whole core 
team and financial analysis 
etc. Creation of company 

analysis.

Any partner
2x partners

(Kiilto expert)

Collecting all the learnings 
into presentable investment 
memo format and presenting 

to the BOD to reach 
investment decision

DD
- Tech
- Finance
- … Investment

Partner

Partner Team Team BOD

Due diligence process using 
Kiilto & Kiilto Ventures 

organization and potentially 
external experts.

Partner + experts

Ongoing daily 
work with one of 
the KV partners

Partner

*partner refers to Kiilto Ventures refers to Head of Kiilto Ventures or any Kiilto Ventures partner 



Strategic benefit for Kiilto

100 years of experience Network
Current market & technology

knowhow
Brand recognition

Future
industry
insight

Access to new 
talent

Network
New agile

ways of 
working

Access to new
markets

Access to new
type of 

businesses

Wider positive
impact

Close efficient working between Kiilto Ventures and Kiilto core team is the base for success that can benefit both
parties. Based on the famous Henry Ford quote, we believe that while Kiilto is great at making faster horses, Kiilto 
Ventures has the potential to build the “car of the future”…

”Cars” next to faster horses



Our portfolio
We believe in mission driven teams with the ability to execute

Read more about our portfolio companies here

Turning discarded waste into low-carbon, 
circular construction boards.

Making emission-free, geothermal heating 
and cooling cost-effective for residential 

buildings.

Refining harmful algae into functional bio-
based goods and materials for everyday 

use.

Providing insights on optimal routes to 
achieve Net Zero for both residential and 

commercial buildings.

Optimising the management of 
construction organisations and projects 

with AI and digital products.

Lowering CO2 emissions and the use of 
virgin raw materials in construction and 

mining.

Designing and delivering move-in ready 
wooden homes customized to your l ife

Detecting bacteria and viruses from 
surfaces with AI.

Improving safety and sustainability within 
the hospitality industry with AI vision 

analytics.

Bringing compact, automatic bio-
decontamination equipment to Health, 
Pharma, Industry 4.0, Biodefense and 

Space.

https://kiiltoventures.com/


www.kiilto.com
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